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Jesus Vazquez, PMP

« Doctorando, por la UAH.

» Master en Direccion de Proyectos Informaticos, por la UAH.
» Executive MBA, por el IDE-CESEM.

* Licenciado en Informatica, por la UPM.

 PMP, por el PMLI.

* Vicepresidente primero del PMI Madrid Spain Chapter.

* Profesional independiente con dilatada experiencia en TI, adquirida trabajando en
grandes multinacionales, dirigiendo empresas, departamentos, equipos, PMO’s,
portfolios, programas y proyectos.

« Socio Director en VIAS21 (e-commerce: http://www.vias21.com/)

» Perfil profesional en linkedin: http://www.linkedin.com/in/jesusvazquezgonzalez.

Organizador y presentador de lareunion de socios del PMI Madrid Spain Chapter
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Juan Serret, PMP

« Actualmente cursando Executive Master in Project Management.

« PMP (Project Management Professional), por el PMI (Project
Management Institute).

* Licenciado en Investigaciéon y técnicas de mercado, por la
Universidad Pontificia de Comillas.

* Ingeniero Técnico en Informatica de Gestion, por la Universidad
Pontificia de Comillas.

* Voluntario del PMI Madrid Spain Chapter.
» Analista funcional.

o Perfil profesional en linkedin: http://www.linkedin.com/pub/juan-serret-
cuadrado/26/41b/b03.

Colaborador en el webinar de la reunion de socios del PMI Madrid Spain Chapter
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1.
2.

Presentacion y Agenda

“Como “vender” el PMBOK en una empresa
comercial” a cargo de Mdonica Sanz (45-50 min.)

. “Gestion de riesgos mas alla del PMBOK:

Certificado PMI-RMP, Risk Management
Professional” a cargo de Isaac Olalla (45-50 min.)

Programa de mentoring a cargo de Chema Maroto
(10-15 min.)

Conclusiones y cierre
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2. CoOmo Vender el PMBOK en una empresa comercial

Mdnica Sanz, PMP
« MBA por la UCM.

« Master en Direccion Estratégica de Proyectos, por el IE
Business School.

« Master en Gestion de Riesgos Cartera de Clientes por la
Camara de Comercio de Madrid.

» Licenciada en Derecho por la UCM.
« PMP, por el PMI.

“*Como “vender” el PMBOK en una empresa comercial”

“... Trabajar en una empresa de estructura matricial débil donde las relaciones transversales
entre departamentos son pura utopia y embarcarse en un proyecto interno para mejorar los
procesos de negocio bajo las Best practices del PMBOK, puede derivar en “suicidio” —
profesional — si no eres un convencido de la metodologia de gestion de proyectos.

En la presentacion se ofrece modelo de gestion del cambio - basado en la experiencia de
varios anos de fracasos y algun que otro éxito- que pueden ayudar a “no morir en el intento”.

Enlace a la presentacion: Ponencia M.Sanz 24 febrero 2015 - PMI.pptx
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Isaac Olaya, PMP y PMI-RMP.

 Isaac Olalla es certificado PMP® y PMI-RMP®, Abogado
colegiado por el llustre Colegio de Abogados de Madrid y Vocal
de la Junta Directiva del PMI-MSC desde 2012.

» Actualmente reparte su actividad profesional entre la formacion
en el campo del Project Management y la consultoria de
estrategia.

”‘WRQ‘{I

Gestion de Riesgos mas alla del PMBOK: Certificado PMI-RMP, Risk Management

En estos dias, las organizaciones deben conseguir sus objetivos dentro de entornos cada
vez mas complejos debido a las restricciones a las que deben enfrentarse. La gestion de
riesgos es el elemento asegurador idoneo para manejar y gestionar la incertidumbre y, por
tanto, proteger el éxito de los objetivos de los proyectos. Aunque la gestion de riesgos no
tiene por qué ser compleja, requiere ser llevada a cabo por profesionales/especialistas con
altos conocimientos de riesgos asi como de las herramientas y técnicas mas utilizadas. El
Certificado PMI-RMP es el medio perfecto para aquéllos que quieran dar el paso y
visualizarse como profesionales en la gestion de riesgos.

Enlace a la presentacion: Certificado PMI_RMP.pptx
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4. Programa de mentoring

Chema Maroto Cano
» Director de Proyectos tecnologicos y de negocio
» Especialista en el sector seguros.

« Coach Profesional especializado en Liderazgo, motivacion y
desarrollo de equipos de alto rendimiento.

Programa de mentoring

Introduccidn al nuevo programa de mentoring.

Enlace a la presentacion: PMI_MCL 24022015.pptx
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. ¢, Preguntas y comentarios?
. Buscamos:
. Voluntarios, ponentes y articulos a publicar
. Socios (1.533), patrocinios (23), colaboradores (10) y capitulos aliados (3)
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 Felicitamos a los nuevos PMP’s y damos la bienvenida a todos
los nuevos socios, y muy especialmente a los 6 que se han
inscrito en este evento. A los que estén aqui les solicitamos que
Se pongan en pie, para darles un fuerte aplauso.

Nombre  Apellidos PMP N°. Fe. PMP Fe. Incor.

Miguel Garcia 1788117 26-ene-15 06-feb-15
José Fernandez de Onate 05-feb-15
Jesus Gago 1251930 24-abr-09 04-feb-15
Oscar Poncela Moreno 1788451 29-ene-15 03-feb-15
Silvia Gil Herrero 1739123 12-jul-14 31-ene-15

Pablo Sanchez Tornel 1739266 12-jul-14 25-ene-15
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Hitos y datos relevantes:

 El niUmero de socios PMI supera los 454.000 y el de
certificados PMP asciende a 640.000

 En Espairia, el nUmero de socios alcanza los 6.3500 y
el de certificados PMP los 7.200

« Espafna se mantiene en el puesto numero 9 dentro de
la clasificacion de paises con mayor numero de socios
de PMI, y en el 12 en la clasificacion de paises con
mayor numero de certificados PMP.

« El Capitulo de Madrid de PMI se mantiene por encima
de los 1.500 socios.
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PMI en el mundo:

« Numero de socios de PMI: 453.966, incremento anual del 3,25%.

« Numero de certificados PMP: 639.237, incremento anual del 7,51%.
 Numero de certificados CAPM: 27.168, incremento anual del 8,34%.
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PMI en Espafa:
* Numero de socios de PMI: 6.356, incremento anual del 18,69%.
* Numero de certificados PMP: 7.202, incremento anual del 24,26%.
* Numero de certificados CAPM: 377, incremento anual del 25,67%.
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PMI en el Capitulo de Madrid:
e 4° Capitulo con mayor crecimiento a nivel mundial en n° de socios en 2013, 1° en 2012.
 Numero de socios de PMI: 1.533, incremento anual del 4,74%.
* Numero de certificados PMP: 1.159, incremento anual del 7,79%.
* Numero de certificados CAPM: 12, incremento anual del -7,69%.
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. Eventos y acontecimientos
. Desde la ultima reunidn de socios se han realizado multiples eventos a los que se puede
acceder desde el calendario de eventos disponible en la Web.
. En marzo tendremos un Encuentro de Directores de Proyecto.
. La proximareunion de socios sera el martes 28 de abril, en ella hablaremos de:
. “Como escribir un caso de negocio eficaz” a cargo de Luis Reyes Plasencia, PMP.
. “Normativa y Riesgos en los proyectos informaticos” a cargo de José Maria de las
Heras.
. Declaracion de PDU’s
. Asistentes presenciales. Han de firmar en el registro de asistencia o entregar la entrada

firmada — Declaracion automatica de PDU’s en 1 mes (s0lo para para los miembros del PMI-
MSC con su membresia al corriente de pago, y con sus datos y firma de asistencia correctas).

. Asistentes al webinar — La declaracion de PDU’s recae bajo su responsabilidad, quienes
asistan podran declararlas por su cuenta utilizando el cédigo de evento y las instrucciones que
se les enviara por correo electronico. El log del webinar servira como registro de asistencia en
caso de ser necesario.
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Jesus Vazquez
Vicepresidente 1° del PMI Madrid Spain Chapter
jesus.vazquez@pmi-mad.org
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